Тема 11. Измерение инфляции. Виды инфляции. Последствия инфляции.
Определения.

Инфляция – устойчивая тенденция роста общего уровня цен. При этом инфляцию стоит отделять от скачка цен, так как это длительный процесс.  Также надо учесть, что инфляция не означает роста всех цен в экономике. Инфляция означает лишь рост общего уровня цен.
Явление, обратное инфляции – дефляция –  устойчивая тенденция снижения общего уровня цен.

Дезинфляция – снижение темпа инфляции.

Главный показатель инфляции – уровень инфляции - ∏ (пи). Рассчитывается как отношение разницы уровня цен (дефлятора ВВП) текущего и предыдущего годак уровню цен предыдущего года, выраженное в процентах.

∏ = (Pt – Pt-1)/ Pt-1 * 100%

Внимание! Показатель уровня инфляции характеризует не темп роста общего уровня цен, а темп прироста общего уровня цен.

Виды инфляции:

В зависимости от уровня инфляции выделяют:
- умеренную инфляцию, измеряемую процентами в год, и уровень которой составляет до 10% в год. При этом инфляция в 3-4% считается нормальным являением для современной экономики.
- галопирующую инфляцию, измеряемую процентами в год, но ее темп выражается двузначными цифрами – это уже серьезная проблема для развитых стран.

- высокую инфляцию, измеряемую процентами в месяц, которая может составлять до 200-300% в год и более. Наблюдается во многих развивающихся странах и странах с переходной экономикой..

- гиперинфляцию, измеряемую процентами в неделю и даже день, уровень которой составляет 40-50% в месяц или более 1000% в год.
Причины инфляции.
2 основные причины инфляции.
1) увеличение совокупного спроса.

2) сокращение совокупного предложения.

Следовательно, различают ифляцию спроса и инфляцию издержек.

Инфляция спроса. Причина – рост совокупного спроса, который может быть вызван увеличением любого из компонентов совокупных расходов (потребительских, инвестиционных, государственных и чистого экспорта) или увеличением предложения денег. Основная причина инфляции спроса (так особенно считают монетаристы) – увеличение денежной массы.

М. Фридман: «Инфляция всегда и повсеместно есть чисто денежное явление».

Уравнение количественной теорией денег имеет вид:

M*V = P*Y,

Где М – номинальное предложение денег, V – скорость обращения денег, Р – уровень цен, Y – реальный ВВП. (P*Y – номинальный ВВП).

Скорость обращения денег V обычно считается величиной постоянной, особенно в долгосрочном периоде. Поэтому увеличение предложения денег приводит к росту цен как в краткосрочном, так и в долгосрочном периоде.
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(краткосрочный период)
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(долгосрочный период)
В краткосрочном периоде инфляция сочетация с ростом реального выпуска, а в долгосрочном периоде выпуск не менятся. Таким образом, в ждолгосрочном периоде выполняется принцип «нейтральности денег», означающий, что изменение предложения денег не влияет на реальные показатели, а меняется только уровень цен и поэтому изменяются только номинальные показатели.
Уравнение обмена может быть представлено в темповой записи в процентах для небольших – до 10% - изменений входящих в него величин:

∆M/M *100% + ∆V/V *100% = ∆P/P *100% + ∆Y/Y *100%
где ∆M/M *100% - темп прироста денежной массы m, ∆V/V *100% - темп прироста скорости обращения денег, ∆P/P *100% - темп прироста уровня цен, т.е. уровня инфляции ∏, ∆Y/Y *100% - темп прироста реального ВВП g.
Если предположить, что скорость обращения денег не меняется, то можно предположить, что 

∏ = m – g
Это означает, что темп инфляции равен разнице в темпах прироста денежной массы и реального выпуска. Отсюда «Монетарное правило»: чобы уровень цен в экономике был стабилен, правительство должно поддерживать темп прироста денежной массы на уровне средних темпов роста реального ВВП.

Инфляция издержек. Причина – сокращение совокупного предложения, вызванное ростом издержек. Инфляция издержек ведет к стагфляции – одновременному спаду производства и росту уровня цен.
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Последствия инфляции.
В соответствии с различиями в последствиях выделяют ожидаемую и непредвиденную (неожиданную) инфляции.

Их общим последствием является снижение покупательной способности денег. Покупательная способность – то количество товаров и услуг, которое можно купить на одну денежную единицу. То есть если цены повышаются, это значит, что на одну и ту же сумму денег уже можно купить меньшее количество товаров или услуг. Если Р – уровень цен, то 1/P – покупательная способность денег. Другими словами, это ценность денег, выраженная в товарах и услугах, на которые могут быть обменены деньги. 

Чем выше уровень цен, тем меньше покупательная способность денег. Следовательно чем меньше покупательная способность денег, тем меньшее количество денег хотят иметь люди. Это связано с тем, что люди, которые хранят наличку в период инфляции, платят  инфляционный налог – налог на покупательную способность денег. Он представляет собой разницу между величинами покупательной способности денег в начале и в конце периода, в течении которого происходила инфляция. Ставкой налога выступает темп инфляции ∏ (пи, для тех, кто не запомнил).
Допустим, что некий сантехник получает 1000 долл. номинального дохода. А темп инфляции составляет 5%. Тогда инфляциооный налог составит 50 баксов (1000*0,05).

Следовательно, чем больше у человека наличных денег и чем выше темп инфляции, тем больше ставка этого инфляционного налога, так как на большую величину уменьшается покупательная способность денег.

Поэтому в периоды высокой инфляции наблюдается процесс, называемый «бегством от денег». Значение приобретают реальные ценности, а не деньги. (Пример про тележку с деньгами: в период гиперинфляции у Вас скорее украдут тележку, нежели деньги, которые в ней лежат). 

Издержки инфляции.
Чем выше темп инфляции, тембольше издержки, с нею связанные. Это очевидно.

К издержкам инфляции относятся:

- издержки «стоптанных башмаков» - трансакционные издержки инфляции, связанные с получением наличных денег.
- издержки «меню» - издержки, которые несут фирмы-продавцы. При изменении цен фирмы должны, во-первых, часто менять ценники, прейскуранты и остальную лабуду, что связано с полиграфическими затратами,  во-вторых,  нести почтовые издержки по распростанению новых цен, и, в-третьих, нести издержки по принятиюрешений относительно самих новых цен.

- издержки на микроэкономическом уровне – издержки, связанные с изменением относительных цен и снижением эффэктивности в результате ухудшения распределения ресурсов.

- издержки, связанные с искажениями в налогооблажении. Инфляция увеличивает налоговое бремя на доходы, полученные по сбережениям, и поэтому снижает стимулы к сбережениям, что ухудшает условия и возможности экономического роста.

Инфляция оказывает воздействие на два вида доходов на сбережения:

- доходы от продажи ценных бумаг, которые представляют собой разницу между более высокой ценой, по которой продается эта бумага и более низкой ценой, по которой она покупалась. Эта разница облагается налогом. Например, человек купил акцию за 20 бачей, а продает за 50.  Но за время, пока он ею владел, уровень цен увеличился в два раза. То есть теперь его реальный доход от этой сделки будет не 30$, а 10, тк 50-40=10. При этом налог с прибыли будет взиматься не с реальной выгоды (то бишь не с десяти баксов), а с 30. В результате человек может не только ничего не получить от сделки, но еще и потерять не мало.
- номинальную ставку процента. Если человек дает кредит, например, 100$ и хочет получить реально 5% годовых (в данном случае 5$), то, ожидая инфляцию на уровне 10%, он должен назначить ставку в 15%. Таким образом, в конце года он получит прибыль в размере 15$, из которых 10 скомпенсируют 10 процентное падение покупательной способности. Казалось бы, человек получит свои предусмотренные 5%. Однако правительство берет в качестве налога фиксированный процент от номинального дохода, т.е. от 15$. В результате человек получит меньше чем 5$.
Продолжим тему издержек. Также к издержкам инфляции относят:

-издержки, связанные с тем, что деньги перестают выполнять свои функции, это порождает путаницу и неудобства. Грубо говоря, раз деньги являются измерителем ценности, то их способность измерять с инфляцией падает. Это все равно что измерять расстояние линейкой, на которой написано «1м», но в которой действительно только 50 см. Это запутывает сделки и затрудняет подсчет прибыли, а следовательно, делает выбор в полльзу инвестиций более проблематичным
Таким образом, издержки инфляции существуют, даже когда она стабильна и предсказуема.

Отличия в последствиях ожидаемой и непредвиденной инфляции.
Различают номинальный и реальный доходы. Номинальный – та денежная сумма, которую получает человек за продажу экономического ресурса, собственником которого он является. Реальный – то количество товаров и услуг, которое человек может купить на номинальный доход.

Реальный доход = Номинальный / Уровень цен

Реальный доход = Номинальный / (1 + ∏)

Чем выше темп инфляции ∏, тем меньше товаров и услуг могут купить люди на свой номинальный доход, то есть тем меньше их реальный доход.

Однако, можно предугадать темпы инфляции и повлиять на свой реальный доход. Так, рабочие будут требовать повысить повышение номинальной зарплаты, фирмы могут предусмотреть повышение цен на свою продукцию. А кредиторы будут предоставлять кредиты по номинальной ставке процента R, равной сумме реальной ставки процента r1 и ожидаемого темпа инфляции ∏e:
R = r1 + ∏e
Зависимость номинальной ставки процента от ожидаемого темпа инфляции при неизменной реальной ставке процента называется эффектом Фишера. 
Эффект Фишера – если ожидаемый темп инфляции повышается на один процентный пункт, то номинальная ставка процента также повысится на один пункт.

Отсюда формула для расчета реальной ставки процента:

r = R - ∏e
Однако эта формула действительна только для умеренной инфляции.  Для высоких темпов используют:

r = (R - ∏e) / (1 + ∏e)

В условиях непредвиденной инфляции избежать падения реальных доходов всех экономических агентов невозможно.

Происходит перераспределение доход и богатства:

- от кредиторов к должникам: допустим, кредитор выдал кредит по номинальной ставке процента, исходя из величины реального дохода, который он хочет получить, т.е. реальной ставки процента r и ожидаемого темпа инфляции ∏e (R = r1 + ∏e). Например, желая получить реальный доход 5% и предполагая, что темп инфляции составит 3 %, он установит номинальную ставку процента в 8%. Однако, если неожиданная инфляция составит 8%, то фактически в конце года кредитор не получит никакого дохода (r=8–8=0),

а если инфляция составит 10%, то кредитор вообще потеряет деньги (-2%).

Различают реальную ставку процента ex ante и ex post.

EX ANTE – реальный доход, который рассчитывает получить кредитор при возвращении кредита, поэтому она рассчитывается с помощью величины ожидаемого темпа инфляции:

rex ante = (R-∏e) / (1 + ∏e)
Реальная ставка ex post – реальный доход, который получает кредитор в конце периода, она рссчитывается через фактический темп инфляции:
rex post = (R-∏факт) / (1 + ∏факт)
Если фактическая инфляция выше ожидаемой, то реальная ставка ex post меньше реальной ставки ex ante.

Перераспределение доходов и богатства также переходит:
- от рабочих к фирмам. Здесь тоже действует утверждение о том, что непредвиденная инфляция действует как налог на будущие поступления и как субсидия на будущие выплаты. Другими словами, рабочие, которые получат деньги в конце периода, проиграют, так как получат деньги с меньшей покупательной способностью, а фирмы от этого выиграют.

- от людей с фиксированными доходами к людям с нефиксированными доходами. У людей с фикс доходами номинальная зарплата при инфляции не меняется, следовательно реальных денег у них становится меньше. Напротив, люди с нефикс зарплатой могут менять ее номинал в соответствии с темпами инфляции, поэтому их реальные доходы могут не только не уменьшиться, но даже увеличиться.

- от людей, имеющих накопления в денежной форме, к людям, которые их не имеют. Грубо говоря, чем больше денег у тебя под подушкой, тем больше ты потеряешь.

- от пожилых к молодым. Тут все просто: старики а) получают фиксированный доход; б) как правило, имеют денежные накопления.
- от всех экономических агентов, имеющих наличку, к государству. От непредвиденной инфляции в определенной степени страдает все население. Выиграть может только гос-во. Производя эмиссию денег (выпуская в обращение дополнительные деньги), государство тем самым устанавливает налог на наличные деньги – инфляционный налог.Доход государства от эмиссии денег называется «сеньоражем». Государство покупает товары и услуги (реальные ценности), а расплачивается обесценившимися деньгами. Однако и оно страдает от инфляции. Это связано с тем, что население стремится заплатить налоги как можно позже, чтобы выплатить их деньгами с максимально низкой покупательной способностью, отчего реальные доходы государства падают. В эконом лит-ре это называется «эффектом Оливера-Танзи» (впревые отмечено в 80-е года ХХ века в странах южной Америки).

Последствия гиперифляции.
Наиболее разрушительные последствия, связанные с выпуском на рынок очень большого кол-ва дополнительных денежных средств. Эмиссия таких масштабов обычно производится для покрытия государственных расходов за счет сеньоража, это может быть связано либо с войнами, либо с невозможностью профинансировать большой дефицит иными способами. Это ведет к:
- краху финансовой системы (происходит переход к бартеру)

- разрушению благосотояния (сверхнизкие реальные доходы)

- нарушению и разрушению инвестиционного механизма.
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